\ MAKO

Business Development Manager - FR

Wroctaw (dolnoslaskie) umowa o prace, kontrakt b2b petny etat
specjalista (mid / regular), starszy specjalista (senior) praca zdalna, praca hybrydowa
praca od zaraz rekrutacja zdalna

Dodatkowe informacje

Systerm wynagrodzen: stata podstawa wynagrodzenia + premia za wyniki
Typ klienta: B2B (klienci-firmy)
Wymagane jezyki: francuski

Twéj zakres obowigzkéw

Aktywne pozyskiwanie Klientéw B2B na rynku francuskim

Sprzedaz ekspresowych i bezposrednich ustug logistycznych oraz rozwijanie dtugofalowych relacji z Klientami
Prowadzenie dziatan prospectingowych - cold calling, cold mailing, spotkania online

Udziat w delegacjach zagranicznych oraz targach branzowych w celu nawigzywania nowych kontaktow
Przygotowanie kalkulacji oraz ofert handlowych

Negocjowanie warunkéw wspdtpracy i finalizowanie uméw handlowych

Wspodtpraca z dzialem operacyjnym, zapewniajgca sprawng realizacje ustug logistycznych

Obstuga systemu CRM HubSpot

Monitorowanie rynku TSL i identyfikowanie nowych mozliwosci biznesowych

Nasze wymagania

Biegta znajomosc jezyka francuskiego (minimum poziom B2) umozliwiajgca swobodng komunikacje
biznesowsg

Minimum 2-letnie doswiadczenie w aktywnym pozyskiwaniu klientéw B2B

Proaktywnosc i determinacja w dazeniu do realizacji celdw sprzedazowych

Znajomosc nowoczesnych technik sprzedazy i skutecznych metod negocjacyjnych

Gotowosc do zagranicznych wyjazdow stuzbowych i pracy w miedzynarodowym srodowisku

Wysoko rozwiniete umiejetnosci interpersonalne, w tym komunikacja i negocjacje na wysokim poziomie

Prawo jazdy kat. B

Mile widziane

() Doswiadczenie w branzy TSL

() Doswiadczenie w sprzedazy ustug

APLIKUJ TUTAJ: https://www.pracuj.pl/praca/business-development-manager-fr-wroclaw,oferta
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