A CARTRACK

Area Sales Manager Transport Ciezki (TSL)

Twoj Zakres Obowigzkow

» Aktywne poszukiwanie i nawigzywanie kontaktéw z potencjalnymi klientami w branzy
transportu ciezkiego (TSL)

* Sprzedaz ustug z zakresu zarzgdzania flotg i optymalizacji procesow biznesowych

» Utrzymywanie dobrych relacji z Klientami opartych na partnerskigj wspotpracy

» Realizacja zatozonych celdow sprzedazowych i raportowanie wynikéw

* Reprezentowanie marki Cartrack na podlegtym terenie

Wymagania

* Min. 2-3-letnie doswiadczenie w sprzedazy ustug GPS dla branzy TSL (warunek konieczny)

* Praktyczna znajomosc specyfiki transportu ciezkiego, w tym zasad czasu pracy kierowcow i
dziatania tachografow

» Dobra znajomosé lokalnego rynku i umiejetnosé poruszania sie w srodowisku biznesowym TSL

* Rozwiniete umiejetnosci interpersonalne oraz negocjacyjne

» Samodzielnosé, dobra organizacja pracy i nastawienie na realizacje celow

Oferujemy

» Zagwarantowang podstawe oraz premie bez gérnego limitu

* Umowe dopasowang do Twoich oczekiwan (umowa o prace, B2B, umowa zlecenie)
» Niezbedne narzedzia pracy (samochod stuzbowy, laptop, telefon)

» Szkolenia produktowe oraz warsztaty sprzedazowe

» Wsparcie kadry managerskiej i trenerdw sprzedazy

* Woyjazdy integracyjne, konkursy sprzedazowe

» Prywatng opieke medyczng oraz karte sportowg Multisport

APLIKUJ TERAZ!

APLIKUJ: KLIK


https://cartrack.traffit.com/public/an/deaf3f500fba4ba78284e28bd292ad8e75492f54?source=jooble.com&utm_source=jooble&utm_medium=cpc&utm_campaign=jooble

